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En partenariat avec

Comment développer son 
chiffre d’affaires
via Internet ?

Jean-Paul Ydraut
Marketing communication

Direction Innovation et 
Partenariats.
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128 000 Visites, 

660 contacts la première année.

Le site du Social-club de La Mondiale.
(ouvert en octobre 2005)

La cible: 25 000 cabinets conseils.
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Vos clients et prospects sont des internautes.
Internet , un nouveau canal de conquête et de fidélisation.

Bénéfices clients:

• Informations attractives (moyens : textes, son, images ).
• Communication ( @mailings, new letter, flux RSS …).
• Distractions.
• Outils d’aides:

« Informations, formations »
marketing
simulations calculs.

Vos bénéfices:
• Notoriété, Image.
• Communication.
• Vente de produits et services.
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Un exemple: informer, former, outils d’aide à la décision, marketing,
communication…..proposition de partenariat. 

WWW.LESOCIALCLUB.COM


